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Высокий ценовой

сегмент

Ценовой сегмент 

премиум-класса

Средний ценовой

сегмент

Низкий ценовой

сегмент

GUESS

COLINS

H&M

LOVE REPUBLIC

PROMOD

SELA

ZARINA

OSTIN

KOTON

INCITYBAON

ZOLLA
RESERVED

Базовая ориентация Fashion ориентация

BENETTON

MASSIMO DUTTILEVIS

MAISON SCOTCH

GAP

LACOSTE

S OLIVER

BANANA REPUBLIC

US POLO ASSN

UNIQLO
ZARA

MANGO

MOTIVI

STEFANEL

MARKS & SPENSER

GLENFIELD

GERARD DARELMARC O`POLO

TOMMY HILFIGER

BOSS ORANGE

GANT

RALPH LAUREN

MAX MARA

PRADA

CK JEANSHENDERSON
GERRY WEBER

LADY&GENTLEMAN

ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ НА РЫНКЕ
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Предпочтительное 
окружение:

• MOHITO
• MANGO
• WESTLAND
• JS 
• KAREN MILLEN
• HENDERSON 
• ZARA
• UNIQLO
• BENETTON
• LEVI’S
• MARCO POLO
• MASSIMO DUTTI
• TOMMY HILFIGER
• MARKS & SPENCER
• US POLO 
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КОНЦЕПЦИИ МАГАЗИНА И ПЛОЩАДИ ДЛЯ НИХ:

• TOM TAILOR – 120–180 м2
• TOM TAILOR + TOM TAILOR Denim – 220–300 м2
• TOM TAILOR KIDS – 70–100 м2

РЕКОМЕНДУЕМАЯ ТОРГОВАЯ ПЛОЩАДЬ
ИСХОДЯ ИЗ ЧИСЛЕННОСТИ НАСЕЛЕНИЯ ГОРОДА:

• от 300 до 500 тысяч человек – от 120 до 180 м2
• от 500 до 700 тысяч человек – от 150 до 250 м2
• свыше  700 тысяч человек – от 150 до 350 м2

ФОРМАТ ТОРГОВЫХ ПЛОЩАДЕЙ:

• торговые центры класса А/В+
• fashion-галерея
• этаж не выше второго

РЕКОМЕНДАЦИИ ПО ВЫБОРУ ТОРГОВЫХ ПЛОЩАДЕЙ
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10 ПРИЧИН СТАТЬ ПАРТНЕРОМTOM TAILOR 

1. Надежность и прозрачность: станьте частью успешного Европейского холдинга с более чем 50-летней историей. В рамках партнерства с
TOM TAILOR Вы взаимодействуете с надежной, публичной компанией, прошедшей IPO в 2010 году. Благодаря многолетнему опыту работы
TOM TAILOR на международных рынках, и Вы можете рассчитывать на долгосрочное успешное сотрудничество.

2. Большой выбор форматов: TOM TAILOR GROUP предоставляет возможность открытия магазинов и корнеров в разных концепциях: TOM
TAILOR, TOM TAILOR Denim, TOM TAILOR KIDS – от 70 до 350 метров. Специалисты помогут выбрать оптимальный формат для Вашего города.

3. Привлекательный магазин: мы разрабатываем для Вас эксклюзивный дизайн-проект в рамках единого корпоративного стиля.

4. Всесторонняя поддержка: наши специалисты помогают в запуске торговой точки и дальнейшем ведении бизнеса: от консультаций по
выбору местоположения, разработки бизнес-плана до предоставления рекламных материалов и рекомендаций по мерчендайзингу.

5. Постоянное обновление ассортимента: мы выпускаем 12 коллекций в год – ежемесячное обновление стилевых решений делает магазин
интересным для покупателей. Продуманный мерчендайзинг, стратегическoе планирование коллекции с возможностью адаптации заказов
позволяют минимизировать риски товарных остатков. Товар отгружается с московского склада без задержек, с полным пакетом
документов.

6. Работа без посредников: работа с брендом TOM TAILOR осуществляется через дочернюю компанию в Москве. Высокая розничная
наценка и oптимальное соотношение цена-качество дают возможность работать с максимальной прибылью.

7. Экономическая выгода: мы предлагаем индивидуальные коммерческие условия для франчайзинг-партнеров.

8. Активный маркетинг: партнеры TOM TAILOR принимают участие в федеральных маркетинговых мероприятиях компании.

9. Постоянное обучение и развитие: TOM TAILOR проводит регулярные тренинги по мерчендайзингу, продукции, управлению бизнесом.

10. Отсутствие дополнительных платежей: открытие магазина ТОМ TAILOR без паушального/роялти платежа.
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ВСЕСТОРОННЯЯ ПОДДЕРЖКА В ОТКРЫТИИ МАГАЗИНА 

• предварительное бизнес-планирование
• разработка и согласование дизайн-проекта
• формирование ассортимента и оформление магазина
• консультации в подборе и обучении персонала
• Всесторонняя маркетинговая поддержка
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ИНВЕСТИЦИИ В ОТКРЫТИЕ:

• сумма инвестиций на открытие магазина зависит от региона, расположения, формы 
собственности, региональных расценок на ремонтные работы и техническое 
оснащение

ФИНАНСОВАЯ ПОДДЕРЖКА ПАРТНЕРА ПРИ ОТКРЫТИИ: 

• франчайзинговая скидка
• бонус на первое товарное наполнение магазина
• возможна частичная аренда торгового оборудования

СРЕДНИЕ ФИНАНСОВЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ: 

• срок окупаемости – около 2-х лет
• рекомендованная торговая наценка от 2,84 без фиксации верхней границы
• нормы доходности по сети:

- первый год 8 - 11%
- второй год 10 - 12%
- третий год 11-13%

КОММЕРЧЕСКИЕ ПОКАЗАТЕЛИ



КОМПЛЕКСНАЯ МАРКЕТИНГОВАЯ СТРАТЕГИЯ
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ТРЦ Океания ТРЦ Ереван Плаза

TT Casual TT Denim

НАШИ МАГАЗИНЫ



Екатерина Чекарина
Руководитель отдела франчайзинга

tel: +7 495 150 150 5 ext 106
mob: +7 915 131 29 36

e-mail: ekaterina.chekarina@tom-tailor.com

Лилия Черняева
Старший специалист по развитию бизнеса

tel: +7 495 150 150 5 ext. 128
mob: +7 966 140 69 35

e-mail: liliya.chernyaeva@tom-tailor.com

КОНТАКТЫ

mailto:ekaterina.chekarina@tom-tailor.com

